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ContextoContexto

Derecho a la salud
Negociación de ARV
Compra conjunta de medicamentos 
antimaláricos



ObjetivoObjetivo

Mejorar el acceso de los medicamentos 
oncológicos



CriteriosCriterios

Calidad.
– BPM.
– Calificación de la OMS.
– Controles de calidad.
– Vigencia.
– Participante con experiencia, inscrito en un 

organismo regulador, propuesto por un 
país de la sub región andina.

– Legislación
Precio.



PropuestasPropuestas

Documentación general
Documentación legal
Documentación técnica
Documentación económica

Evaluación
técnica

Evaluación
económica



Criterios de evaluación técnicaCriterios de evaluación técnica

Evaluación documentaria.
Especificaciones técnicas.



Criterios de la evaluación económicaCriterios de la evaluación económica

Evaluación.
Negociación.



Comité de NegociaciónComité de Negociación

Etapa 1

Documento 
Marco y Bases

Propuesta
•Doc. General.

•Doc. Legal
•Doc. Técnica.

•Doc Económica

Lista de 
invitados



Etapa 2

Comité de NegociaciónComité de Negociación

Apertura de 
sobres

Evaluación técnica
•Ev. Documentaria
•Cumplimiento de 
especificaciones 

técnicas

Informe Aclaraciones 
y/o reclamos

Etapa 3



Etapa 3

Comité de NegociaciónComité de Negociación

Evaluación
Económica

Negociación Informe Aclaraciones 
y/o reclamos

Adjudicación 
del contrato


